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Nash (1950), The Bargaining Problem, Econometrica.

(P,c) einfaches Verhandlungsspiel mit Auszahlungsraum P und

gegebenem Konfliktpunkt c.

Axiome:

(N1) Paretooptimalitat: Effizienz

(N2) Symmetry: Fairness

(N3) Unabhangigkeit irrelevanter Alternativen: Erwartungen tber die
LOsung?

(N4) Unabhangigkeit von aquivalenter Nutzentransformation

Erwartungsnutzen, VNM-Nutzen, Auszahlungen
Erwartungsnutzenhypothese (EUH).

~Wenn die Nutzenfunktion u; die EUH erftillt, dann ist sie eindeutig, bis
auf eine affine (,lineare”) ordnung-erhaltende Transformation:

vi=aui+b, mita >0.



